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QUI SOMMES-NOUS ?
Editeur francais de logiciel
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Plus de 20 ans d’expertise dans 'accompagnement des réseaux commerciaux

[ 270 enseignes clientes } ‘(E::\ [ 55000 sites gérés } ’ﬂﬂog [ 120 pays }
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QUI SOMMES-NOUS ?

Solution modulaire Logiciel SaaS Multilingue
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Facilement intégrable a Centralisation et sécurisation Nombre illimité
Vos systéemes d’informations des données d’utilisateurs
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Gestion Juridique

QUI SOMMES-NOUS ?

Nos domaines d’expertise
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Gestion opérationnelle

Gestion des achats
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Gestion Financiere
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Gestion Complete du cycle de vie des points de vente

Contrats Gestion
Immobiliére
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Gestion des territoires

Définissez vos territoires et les zones d’exclusivité
afin d’optimiser le maillage de votre réseau.

..e qui s’adapte a vos besoins

Offrez a vos candidats le moyen de réaliser, avec
leur expert-comptable, un Business Plan réaliste
basé sur les ratios du réseau.

Business Plan

Gestion immobiliére

Anticipez vos codts,
controlez vos factures.
Calculez les droits dutilisation et le passif de
location. Planifiez vos budgets.

Réalisez vos états financiers IFRS 16 en quelques
clics.

suivez l’indexation et

@ Travaux

Lotissez et planifiez vos différents projets (travaux
neufs, extensions, relooking).

Collaborez avec les fournisseurs.

Suivez vos devis et factures par prestataire.
Respectez les budgets et les délais.

Maintenance

Gérez tous les aspects de la maintenance
(préventive et curative).
Centralisez vos demandes d’intervention, de devis
et de dates de passage.

Optimisez les colts et suivez la qualité des
interventions.

o

Analysez l'activité de vos points de vente depuis
une carte.

Faites la corrélation avec les données externes
(POI, données Insee...).

Gérez les conditions contractuelles (assiettes,
minimum, taux, franchises).

Calculez les redevances périodiques. Facturez vos
franchisés (intégration a votre comptabilité).

Géomarketing

Redevances

M @Reporting Opérationnel

Collectez depuis vos différents logiciels de caisse
ou manuellement vos données commerciales.
Mesurez et benchmarkez la performance de votre
réseau : ventes, marges, mix produit, satisfaction
client, etc.

]

Collectez automatiquement les liasses fiscales de
votre réseau.

Analysez vos indicateurs financiers et de gestion.
Calculez vos ratios référents pour le DIP.

Comptes Annuels

Contrats

Centralisez toutes les informations contractuelles
liées a vos points de vente.

Anticipez tous les événements décisifs, conservez
’historique, gardez vos documents a portée de
main.

Suivez vos échéances.

B

Réalisez les inventaires d’équipements de vos
points de vente.
Réceptionnez vos chantiers.

Audit technique

= Animation & Audit

B—
Optimisez [’activité de vos animateurs
(préparation et réalisation des visites, comptes
rendus de visite et plans d’action).

Collectez et analysez l'information en provenance
du terrain (questionnaires, sondages, auto-
évaluations).

@) Reporting Financier

Disposez d’une vision claire de la performance
financiére du réseau et de chaque point de vente.
Analysez les écarts réel/budget.

Obtenez un prévisionnel de trésorerie.

Fournisseurs & RFA

=

Disposez d’un référentiel des fournisseurs et des
conditions commerciales négociées (volumes,
franco, etc.).

Offrez une interface déclarative a vos fournisseurs.
Calculez et optimisez vos remises.

/\7‘% Credit Management
Analysez et mesurez le risque client (scoring).
Effectuez le suivi et analysez les encours et les
impayés.

Gérez les moratoires et les cautions.

Réduisez vos impayés.

Synergee
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Pour que votre projet soit une belle réussite!...
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Notre proposition

Référentiel

Reporting
Financier

b
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Le pilotage de votre réseau

 —

Plateforme reprenant 'ensemble de vos points de vente, un espace de connexion et de partage
de l'information, descendante et montante.

Collectez automatiquement les liasses fiscales de votre réseau, et analysez vos
indicateurs financiers et de gestion.

Permettez a chacun de vos franchisé de travailler avec un outil de projection, en construisant
des budget prévisionnel, ainsi que des prévisionnels de trésorerie.
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Réeferentiel Réseau

Référentiel
Réseau

i

=

- Synergee



DocuSign Envelope ID: 1336C610-3FC2-44B7-B2EC-4F431B90EOF1

KererentIEl Keseau Référentiel

Description ]
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Notre proposition

™ ¢ @ B e 0

<

Réseau

=

Recherche d’un point de
vente ( nom, code postal,
ville)

Synergee _ PANEL FRANCE - ( 121= O, Recheichisr ]

A Site commercial > Listes des sites

= C’est la colonne vertébrale de Synergee

CARTE LISTE

s = Leréférentiel permet de stocker et historiser,

Plan Satellite

o= Synergee B - hvale o < ’ensemble de l’information de votre réseau,
Q VASONS @ AUHAN @ Sando ,1B’U>‘°?'.'es7;2°%9”e Allemagne s
__ Bicine s runcion’ | Frage Documents, photos...)
9 FXIJCHAN 9 PROVALLIAN(Q OKAIDI tu{(\eml‘gourg o :Chéqu )
- " : = Page d’accueil personnalisable avec
Q Mok @ Awoms @ memmos visualisation des points de vente par carte
° CASTORAMAQ g:\t’)::;ats 9 SIMPLY ou liste
9 ORIENTIS 9 Il;‘i(s):oire 9 WURTH
9 La Cuisine 9 ﬁ%%?::al 9 Randstad
- T o e
QO om @ g
Powered by €8 Synergee
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Accés aux points de vente par
géolocalisation
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Reterentlel Reseau Référentiel

Exemple de fiche magasin
Q Synergee EANS - HALLES-CHATELET -

> A Site commercial > Voir le site

Réseau

CONTACTS EVENEMENTS TS
IDENTIFICATION Photos & documents =
Nom  Orleans - Halles-Chatelet LINS =
i LNE
Actif  Oul BARRIERE
Code 5573 ST MARC
V. Enseigne  AUCHAN Grand %xgtl'here
rléans Y
[ | Type  Corner ARGONNE Acces aux

& e images, plans,

Rue 1 rue Thiers- CC Halles Chatelet o o Carte

Complement
adesse . SAINT-VINCENT
Codepostal 45000 Parc Pasteur

Ville Orleans
Pays France
Manager  MrDurand Orléans

SAINT-MARC

e WS ellor anee O ° <
Effectifs ETP 80 Données Sartographiques $2018 Google  Conditions dutilisation  Signaler une errewr cancgraphigon

Site principal  Oui

g
Société  AA [ el .
I H 3 § Synthése Documents
| Rel

-
O
(V)]
O
o
O
Nl
o
Q
| -
)
O
=

Renseignement Commerciaux Marketing Départ > Images
180 i &
Surface 180 Can? d‘j Oui © Nouveau répertoire | © Ajouter document(s) déposer les fichiers & télécharger ici # supprim
commerciale fidélité
Surface brute 210 Pack service
Zone Date de derniére Dernigre
Nom par
Région  Ouest ..
& tineraire-magasin-confo-orleans.ipg Q 17/06/2016 Gerald Doyen
Parking  Oul i
Concept  Concept 2015 W) fonMacasinjeo® 101172016 Demo RetailDrive n
g - PlanMsgssin:pdf 10/11/2016 Demo RetailDrive
Q Achats Développement R e i o
Exmplel Qualification ® [ Magasin tany 10/11/2016 Demo RetailDrive
2 Unknown.jpg &
®  J06k8 17/06/2016 Gerald Doyen

Catégories

d’information pour
un acces sécurisé

Stockez vos plans,

rapports périodiques,
versioning de vos
documents...

&8 Synergee



CODE

Q

1014

CA-002A
CA-051A
CA-037A
CA-011A
CA-109A

CA-110A

Notre proposition

CA-041A

CA-110B

CA-013A

232BR23
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Réferentiel Réseau

Création de panel a la volée pour benchmarker, analyser, consolider
’information

M Site commercial > Gestion des panels

Faites glisser une colonne ICl pour grouper par celle-ci

NOM

Q

DIX 30 Chocolats Favoris
Jean Coutu Ste Foy
3RIVIERES

ALMA

BOISBRIAND
BOUCHERVILLE
BRAMPTON

BROSSARD

CALGARY
CHATEAUGUAY

DRUMMONDVILLE

Expression du filtre ( Pays = Canada ) OR ( Pays = ﬁtats-unis}

APPLIQUER LA SELECTION

Je créé mon propre panel selon des critéres
spécifiques (Enseigne, Territoire, Volume de

CA, Date ouverture...

ENREGISTRER LE PANEL

56 Eléments sélectionnés

ENSEIGNE

Chocolats Favoris
Yellow

Rest'0 du Coin

La Cuisine

La Cuisine

Rest'0 du Coin
Rest'0 du Coin
La Cuisine
Yellow

La Cuisine

Rest'O du Coin

CREER UN NOUVEAU PANEL

Rechercher

VILLE PAYS =
Q Nom du panel
Brossard
NOMDUPANEL  PANEL FRANCE
Québec
3 RIVIERES AJOUTER PAR DEFAUT
ALMA
BOISBRIAND

BOUCHERVILLE

Référentiel
Réseau

i

BRAMPTON

BROSSARD

CALGARY

CHATEAUGUAY

DRUMMONDVILLE Canada

SUPPRIMER CE PANEL ANNULER

Synergee



DocuSign Envelope ID: 1336C610-3FC2-44B7-B2EC-4F431B90EOF1

RETe re ntlel Reseau Réf(?rentiel
Bénéfices T

-

= Référentiel centralisé : Une base de données unique sécurisée, évolutive et pouvant
s’intégrer et communiquer avec vos systemes d’informations existants

= Création de panels a des fins d’analyses : favorise la stimulation au sein du réseau et
permet un pilotage plus fin de l’activité commercial

= Espace documentaire centralisé : permet une gestion simplifiée et un meilleur
partage de ’ensemble des documents au sein de votre réseau

-
o
=
(7]
o
(@
o
S
o
)]
S
)
o
=

= Personnalisation du contenu pour une meilleure adaptation aux spécificités, au
métier de votre réseau

= Gestion sécurisée des droits d’acces

&8 Synergee
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Description

Panel de consolidation

Consolidstion per socicte des demnigres liasses
connues dans la periode de reférence.

comptes Annuels

Taux de retour =

MNombre de socigtés ouvertes (Ets Principal ou unigus)
Mombre de socigtés avec liasse égquilibrée
Mombre de zocigtés avec liazse détsillés

201
171

Socigtes Bensficizires 127
Societes Déficitaines 44
Mombre total de socigtés 17

Rapartiion en nombre de sociétes

Socdels Blnifciare
Socsioks Dbbetnim

Chiffres Clés de la consolidation

BILAN

Actif immobilizé
Stocks nets
Créances clients
Disponibilités

5° Bénéficiaires
Ennombréde || g pagitaires
socistes
Total
Poids des montants en valeur absolue
-
Pares
T4%
COMPTE D'EXPLOITATION
52405 143 CAHT
35212173 Marge / ventes de marchandises
32 408 827 Marge totale
25108 257 Charges de personnel

Charges financiéres

10 117 487
-2 732284

T 385223

21%

491 382 845
119 837 846
151 852 455
77041711
3001 372

En montant de
résultat net

%6 du CAHT

100,00%
28.32%
30.90%
15.668%
0.61%

Comptes
Annuels

Le module Comptes Annuels vous donne une vision globale
de la santé financiere de votre réseau.

Il récupére automatiquement la liasse de chaque société et
consolide ’ensemble de ’information dans la plateforme.

Il permet en standard de suivre le scoring (score AFDCC) des
points de vente et il est possible de mettre en place des
calculs de ratios de gestion et positionner des alertes.

Ce module offre également la possibilité de simuler un projet
et d’analyser son impact sur le bilan et compte de résultat
(agrandissement, etc).

Il donne au partenaire une vue individuelle de sa situation
financiere et confere une vision consolidée a la téte de réseau.

W\
R

Synergee

— g
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Comptes Annuels Comptes

Annuels

Consolidation panel - Synthese

@ Synergee LS

) # CO[T1F}(C$ annuels > Synthése bilan Début 03/01/2011 Fin 30/11/2018

Chiffres clés du bilan
i et Compte
. d’exploitation

1- Synthese v

Analyse financiére consolidée Période : Janvier 2011 2 Novembre 2018

Synthese de la

consolidation Chiffres Clés de la consolidation

Panel de consolidation Taux de retour :

BILAN COMPTE D'EXPLOITATION % du CAHT
X . » X MNombre de sociétés ouvertes (Ets Principal ou unique)
E;":‘::::ﬁ;:";‘I’:'Di‘r"g‘::’;’f;:g?:s llazses Nombre de sociétés avec liasse équiibrée 204 Actif immobilisé 53500303 CAHT 491 571 474 100,00%
Mombre de sociétés avec liasse détaillée 2 Stocks nets 85247 804 Marge / ventes de marchandises 119 837 122 28,45%
Créances clients 32385610 Marge totale 151 851 6831 30,859%
Sociétés Bénéficiaires 152 S* Bénéficiaires 11 148 039 Disponibilités 28110936 Charges de personnel 77074047 15,568%
Sociétés Déficitaires s2 En ;“c"‘::; 9 g Deficitaires 3899 164 E’;’:‘;‘:ﬂ‘f :Lf" Charges financiéres 3002 291 0,51%
MNombre total de sociétés 204 Total 7 248 875 Fonds propres 78578 648 Résultat courant avant 15 8356810 1,70%
Dettes financiéres 35281 427 Résultat net 7 387 694 1,50%
Réparthion en nombre do socidlés Poids des montants. en valsur absolus Dettes Fournisseurs 67253 270 Capatité d'autofinancement 10671340 217%
=N 2%
B ] Geeebins
Socdens Dtctarm Prans Ratios de gestion moyens
75% Td%
Degré de vétusté des investissements 63,43% Surface totale 1235
Effectifs 1540
. Crédit fournisseurs (jours) 45
Chiffres Clés de la consolidation Crédit cients (jours) 15 CAHT /e 3729
Couverture Stock (jours) 92 CAHT / effectif 219826
BILAN COMPTE D'EXPLOITATION % du CAHT
\/i Stock / m* total 860 Taux de marge sur ventes 28,45%
L] Actif immobilisé 62406431  CAHT 576 625 166 100,00% Coefficient de marge 1,67
Stocks nets 99 670 020 Marge / ventes de marchandises 142 596 754 28,48% Taux d'endettement 42,03%
Q;ﬂ Créances clients 40 151 151 Marge totale 179 575 679 31,14% Dettes financiéres totales / MBA 18,82 Marge totale / m? vente 1222
Disponibilités 34 384 267 Charges de personnel 91 876 137 15,93% Marge totale / effectif 70 957
Charges financiéres 3303 452 0,57% Fonds de roulement (&n jour) 38
Fonds propres 95 281 079 Résultat courant avant IS 10 333 874 1,79% Besoin en fonds de roulement (en jour) 22 Charges personnel / Effectif 33451
Dettes financiéres 38 518 951 Résultat net 7248 875 1,26% Trésorerie (en jour) 16 Charges personnel / marge commerciale 52,53%
Dettes Fournisseurs 80 B30 493 Capacité d'autofinancement 11 349 G290 1,97%

Ratios de
gestion

Synergee
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’ MA SELECTION EN COURS ~

Ccomptes Annuels
Suivi des remontées - Relances

f Comptesannuels > Remonté des bilans

Stat. Bilans Y  Année:
Tous
tedu | ann
Année Alerte 7 Nb Unités

] 0

0] 2012

& 2013

) 2014

] 2015

2016

2017

Page 1 sur 1 (7 élément(s))

Y  Décembre2012 v

Nb Liasses
1
1 1
1 158
1 177
1 168
1 5

311=

Q Rechercher

Décembre 2017 ¥ éE
% Liasses Nb Liasses impor Nb Liasses saisie Nb Liasses détaill % Liasses Dét:

0 0,00%
100,00 % 1 0,00 %
15 800,00 % 157 0,00%
17700,00 % 175 0,56%
16 800,00 % 165 0,60%
500,00 % 5 0,00%

100,00 % 0 4

Suivi des remontées des bilans
année aprés année

Avec systeme de
relances

Identifiant

FR-001A
FR-001B
FR-001C
FR-001D
CA-002A

FR-003A

Raison sociale

7 ASEC
7 ASEC
7 ASEC
7 ASEC
ABC
AFONY
ALSIS
ALSIS

ALSIS

. 100.00%

CONTREXEVILLE
SARREBOURG
FORBACH
THIONVILLE

3 RIVIERES
CHALLANS
BOSTON
BOSTON
BOSTON

| Tétephone

02 98 68 XX XX
02 98 96 XX XX
04 71 09 XX XX
04 75 64 XX XX
819 692-8877

02 97 51 XX XX

demo.contrexeville@orange.fr
demo.sarrebourg@orange.fr
demo.forbach@orange.fr
demo.thionville@orange.fr
3revieresl@rdc.ca

demo.chalians@orange.fr

Evenement A relancer ‘ Relance

07/09/2015 (Fermeture) 31/01/2016
31/03/2015

01/08/2022 (Fermeture)

18/02/2022 (Fermeture)

19/02/2022 (Fermeture)
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comptes Annuels
Benchmark

' MA SELECTION EN COURS -~

ft Comptes annuels > Benchmarking

Valeur analysée Moyenne v

CHIFFRE D' AFFAIRES HT

Ventes de marchandises

Achats de marchandises

Variation de stock (5I-5F)

Marge sur ventes de marchandises
Ventes de prestations de services
Achats consommés mat.liéres & appro.
Marge totale

Charges extemes

Valeur ajoutée

Impots et Taxes

Rémunérations du personnel
Charges sociales

TOTAL CHARGES DE PERSOMMEL

491 352 845
455 755 707
338 765 304

-2 543 603
119 837 946
35623 138

3 608 629
151 852 455
35755944
96 092 511
£ 461 565
36074628
20967 082
77041711

1=

41 458 878
33 211935
27708 267

-336 503
11039471
3246943
148 682
14137 732
5083 803
9053923
628 192
5778740
2100473
7879213

Q Rechercher

01/01/2017

eférence Sélection du périmeétre

100,00 %
91,40 %
§6,15 %
-0,80 %
26,02 %

580 %
148 %
33,80 %
12,74 %
21,06 %
1,40 %
13,16 %
4,68 %
17,55 %

v @ Aucu

100,00 %
92,04 %
£3,56 %
-430%
26,49 %

840 %
141 %
33,85 %
13,00 %
20,85 %
143 %
14,04 %
5,02 %
19,06 %

L ction

118523 %
119272 %
122235 %

530,03 %

1 085,54 %

1097,13 %

242708 %

106134 %
1 028,60 %
570,36 %
598,21 %
577,75 %

Début

Fin 01/11/2018

XLS JPOF|
v W

Pour tous les postes du Compte
de résultat, benchmark possible

avec des panels spécifiques

Synergee
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Comptes Annuels

Bénéfices

Pour le point de vente:

=  Meilleure compréhension de sa situation financiere avec des états clairs de ses
ratios financiers

= ldentification de ses axes d’amélioration permise par la capacité a se benchmarker
sur différents indicateurs

= Possibilité de simuler son projet en observant 'impact de celui-ci sur le bilan

Pour le réseau:
= Gestion des risques financiers ce qui permet d’anticiper les défaillances.

= Vision consolidée de la santé financiere du réseau

J

N
P s
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Reporting Financier
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Reporting tinancier
Schéma du processus budgétaire et reporting

Budget - Compte d"exploitation MONTREAL I m
; - —~—— Sursice du 03/03/2032 wu 33/32/2032
De%aii ces nvestissemens
N Somoe 4 moes - 3 Sow S - | % 8 CAST pE—— :a--l
- S o Rvee p— -~ 2 oot et et
GA NG EEF - K _I= v
— A 194 AL L L D = WA Wa o L ]
Veven o8 macteoses <7 AE B ] R A @ - I I H
|. 1'-fb d ,1_ - E | L - - |d 1- b-l-‘l" :-nn:'--m.m ’I.'zt ’I“E : : :: :: :
Applicatif budgétaire sous Exce ogicielde comptabilité P e vestes . o | immm mawme
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- tovestissement Synthise - Compte d'explatation cumulé ou mensuel duréel ™ 2 am s-| amm omd o
# Financement Compte d'exploitation mensuel . . S SEN A S ST 2
j X::tfs:::arie s B ISaIairjs détailltés Balance Situatic VS budget aVeC prOJeCtIOn MONTREAL
ats OC| = nvestissements Ve .
o Selaires détaillés e compta ble Module e calculée Exercice du 01/01/2012 au 31/12/2012
# Persomneldivers
# publicité @ clic pouq détail des comptes o)
#  Produits hors CA # Historique CA [ 1. Note sur Situation I 2. Stuation Mois I 3. Bilan actif / Pass™
| Chages |/ fisteriave Gestion Rubriqu Tompte Montant  fin avr. - 1 EcatRéal./ [ %duCAHT | Montant Ecat |Projecti
‘exploitalion Réalisé Bud Révisé Budget Réalisé Bud.Révisé N-1  Réal/N- | exercice
Bt it it Statut du budget CATTC 546 145 563 265 17120 ¥ 0 54 145 1946 137
o Révisé CAHT 456 643 470 958 44314 Y 100,00% 100,00% 0 456643 | 1627205
C reation d u r"\ © Ventes dd marchandises HT 456 643 429952 26692 A | 100,00% 9129% 0 456643 | 1526811
. I"‘ © Colt d'acat des marchandises vendues 282 424 281 445 987 A | 6185% S9.76% o 282432 982 966
b u d get VI a Excel Recherche des mises 3 jour Envoi vm».-a-;sg.\-@ Marge sgr ventes 174 209 148 505 25704 A 38,15%  31,53% o 174 209 543 845
. . e @ Prestationp de services 0 41006 -41006 V 0,00% 871% 0 0 100 394
(mvestlssements, wca/o4zz001 Reporting mensuel © Sous-traithnce directe 0 2280 3280 ¥ | 000% 070% 0 0 8032
. Marge cdmmerciale 174 209 186 231 12021 ¥ 38,45% 39,54% 0 174209 636 208
financements 5 N ) K Produtts dps activités annexes 42 17 870 47828 Y | 0,01%  3,79% [} a2 35782
Montantafinsept - 10  f EcartReal./ % duCAHT Montant  Ecart Real. ©Renmises de fin Cannée obtenus 20915 3500 17415 A | 458%  074% 0 20915 27915
ventes.. ) Réalisé Bud.Révisé Budget Réalisé _ Bud.Révi N-1 IN-1 © Prodution ftockée 0 167 167 ¥ | 0,00% 0,04% 0 0 332
© Productiof immobilisée globale (] 0 = 0,00% 0,00% 0
CAHT 1327 232 36732 100,00% 100,00% 1165 848 161 384 © Subventiohs d'exploitation 0 200 ¥ | 0,00% 004% 0
Ventes de marchandises HT 1206 395 34 385 90,90% 90,82% 1063 343 143053 Marge tdgale 195 166 207 967 ¥ 42,74% 44,16% (]
Marge sur ventes 421186 20 362 31,73% 31,06% 377 487 43700 Energies 9608 A 210% 0,73% 0
Prestations de services 120 837 2337 9,10% 9,18% 102 506 18332 Fourntturgs 762 -1538 ¥V 017% 049% 0
b x 2
Marge totale 583 983 22 066 44,00% 43,54% 522025 61958  ©Sous-tratpnce générale : 4.94% 0
oC. & dit-bail immo b 8 %% 0
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Reporting financier
Restitution standard d’une situation comptable

Situation comptable a fin décembre 2015 AGEN(FR-075A)
Exercice du 01/01/2015 au31/12/2015 -
\

Module reporting - Tableau en synthése

o Clic pour détail des comptes @ pour poste abonné

1. Mote sur Situation [ 2. Situation Mois I 3. Bilan actif / Passif I

Rubriques du compte Montant & fin dec. - 15 Ecart Réal. / % du CAHT Mentant Ecart Réal. |Projection
d'exploitation Réalise Bud.Initial Budget Réalisé Bud.Initial N-1 T N-1 exercice

CATTC 995 001 1003 698 8697 ¥ 955 614 39 387 995 001
CA HT 829 167 836 415 7248 Y | 100,00% 100,00% @ 796 345 32823 829 167
@ Ventes de marchandises HT 666 200 670 066 3867 ¥ B0.35% 80.11% 638456 27 744 666 200
Colt d'achat des marchandises vendues 452 676 441 470 11206 Ao | 54,59% 52.78% 424 147 28529 452 676 iection:
rojection: Que se
Marge sur ventes 213 524 0 213524 o 2575%  0,00% 0 213524 213 524 passe t-il si mon
Ventilation de mes @ Prestations de services 162 968 166 348 3331 ¥ 19.65% 19.89% 157 889 5078 162 968 o .
© Sous-traitance directe 0 2317 2377 Y | 000%  0.28% 0 0 0 activite se poursuit
postes Compte de | d
scultats G ; Marge commerciale 376 491 387 208 A0TI6 Y 4541%  46,29% 367736 8755 376 491 sur cette tendance
resuttats Groupemen Produits des activités annexes 1586 1673 8 A | 019% -0.20% 718 869 1586 ?
avec zoom possible @ Remises de fin d'année obtenus 71788 62 048 9740 A 8.66%  7.42% 61736 10 052 71788
sur le plan comptable @ Prodution stockée 1] 0 0D - 0.00%  0.00% 0 1] 0
magasin @Production immobilisée globale 0 0 0o - 0.00% 0.00% 0 0 0
@ Subventions d'exploitation 0 0 0 - 0,00% 0,00% 0 0 0
Marge totale 446 693 447 583 890 ¥ | 5387% 53,51% = 428754 17 938 446 693
Energies 9 364 5800 3064 A 119%  0.81% 6530 3333 9 864
Fournitures 3489 5422 1933 ¥ 0.42%  0.65% 5 497 -2 008 3489
&) Sous-traitance générale 0 0 0 - 0.00% 0.00% 0 0 0
Loc. & Crédit-bail immobiliers 66 054 71525 5472 ¥ 7.97%  8.55% 71433 5379 56 054
Loc. & Crédit-bail mobiliers 6044 6480 436 ¥ 0.73%  0.77% 7115 -1070 6044

Réalisé versus Budget et écarts avec

) Synergee
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Reporting rinancier Reporting

Bénéfices

Financier

4

Le budget permet de se fixer un objectif la premiere année et de s’améliorer chaque
année. Des tendances apparaissent ce quirend de plus en plus pertinent I’exercice
budgétaire.

Le reporting mensuel (intégration de la balance comptable dans Synergee) : permet a
chaque mois de saisir la réalité de I’activité par rapport aux objectifs fixés (budget) et cela
permet d’apporter des mesures correctives tout au long de 'année.

Le reporting mensuel: calcul d’atterrissage de fin d’année. Cela permet de savoir ce qui
va se passer en fin d’année si l’activité se poursuit a ce rythme.

Le reporting mensuel - point de vue groupement: permet de consolider aisément des
balances comptables ayant des plans comptables différents et de faire des analyses
comparables.

Prévisionnel de trésorerie: permet d’anticiper tout probleme de liquidité des adhérents

et éviter découverts et donc taux intéréts élevés. DA
&N Synergee
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Structure financiere de notre offre :

1 - Colt de mise en place:

Il s’agit du montant des prestations de services réalisées par les consultants Synergee : analyse, conception,
paramétrage, tests. Il s’agit d’un co(t initial et non-récurrent.

Les tarifs sont les suivants (hors frais de déplacement) :
> Gestion de Projet : 1200 € HT / jour
> Consultant =950 € HT / jour

2 - Abonnement:

Le montant de 'abonnement comprend |'acces a I'ensemble des modules , leurs mises a jour, I'hébergement sécurisé
de la solution et des données, I'exploitation de la plateforme (ex : chargement de données) ainsi que le support
technique. Il est fonction des modules utilisés et du nombre de magasins gérés au sein de la solution. L’engagement
initial est de 3 ans, reconductible d’année en année apres la période d’engagement initial.

S
>
@
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>
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3 - Formation:

Il s"agit du nombre de jours nécessaires pour former les équipes internes a l'utilisation de la solution. Les sessions de
formation seront dispensées aux équipes de RAISON HOME, pour un groupe de 6 personnes maximum par session.

La journée de formation (hors frais de déplacement) =1 200 € HT / jour .""\

&

Synergee
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Lotissement du projet :
Ces lots sont distincts et n’engagent pas a une commande groupée.

LOT 1:

Référentiel

Réseau — Plateforme reprenant 'ensemble de vos points de vente, un espace de connexion et de partage
de l'information, descendante et montante.

— Collectez automatiquement les liasses fiscales de votre réseau, et analysez vos
indicateurs financiers et de gestion.

Notre proposition

Reporting ) . . . .
Financier Permettez a chacun de vos franchise de travailler avec un outil de projection, en construisant
@ — des budget prévisionnel, ainsi que des prévisionnels de trésorerie.
-)

&8 Synergee
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Mise en place lot 1*:

Prestations d'intégration Profil intervenant Nb jours Prix HT [ jouren € Montant HT en €
Kick Off - Analyse Consultant 1 950 € 950 €
Mise en place du Référentiel Consultant 4 950 € 3800€
— Mise en place du module Comptes annuels Consultant 4 950 € 3800¢€
9 TOTAL CONSULTING 9 950 € 8550¢€
7 Gestion de Projet Chef de Projet 2 1200 € 2400 €
@)
Q. Formation Formateur 1 1200¢€ 1200¢€
O
—
O TOTAL 12150 €
)
—
3
O
= *Elle ne comprend pas :

- L’interface comptable
- Lacréation de rapports ou cubes spécifiques
- D’éventuels développements spécifiques

&% Synergee
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Cout d’exploitation du projet lot 1 :

Référentiel

Comptes Annuels

Total abonnement pour 110 magasins

490 € HT/mois

- Colt par site supplémentaire tranche 51 a 150 agences
- Colit par site supplémentaire tranche 151 a 300 agences

4 € HT/mois
3,25 € HT/mois

Cout par site archivé

1,34 € HT/mois

&% Synergee
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Options :

Option 1: Passerelle Référentiel Profil intervenant Nb jours Prix HT / jour en € TOTAL Option 1
Mise en place d’une passerelle avec le référentiel 6TEM Consultant 3 950 € 2850€
Option 2 : Intégration liasse fiscale Profil intervenant Prix unitaire en € HT Nombre de liasses TOTAL Option 2
Saisie et intégration liasses fiscale dématérialisée Consultant 20 110 2200€
TOTAL Option 1+2 5050 €

&% Synergee
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Mise en place lot 2*:

Prestations d'intégration Profil intervenant Nb jours Prix HT [ jouren € Montant HT en €
Mise en place du module Reporting Financier Consultant 4 950 € 3800€
TOTAL CONSULTING 4 950 € 3800¢€
Gestion de Projet Chef de Projet 1 1200€ 1200€
Formation Formateur 1 1200€ 1200€
TOTAL 6200 €

*Elle ne comprend pas :
- Linterface comptable
- Lacréation de rapports ou cubes spécifiques
- D’éventuels développements spécifiques
- Linterface avec 'ERP Gesteos

Notre proposition

&% Synergee



Notre proposition
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Cout d’exploitation du projetlot1 + lot 2 :

Référentiel

Comptes Annuels

Reporting Financier

Total abonnement pour 110 magasins

1764 € HT/mois

Ramené a titre commercial a 1390 € HT/mois
- Colt par site supplémentaire tranche 51 a 150 agences 11 € HT/mois
- Colt par site supplémentaire tranche 151 a 300 agences 9 € HT/mois
Cout par site archivé 3 €HT/mois

.

Synergee
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